
Dein Profil Deine Benefits

• Abgeschlossenes Studium in Betriebswirtschaft,

Finance, Controlling oder vergleichbarer

Fachrichtung

• Mehrjährige Erfahrung als Finance Business

Partner oder Controller, idealerweise in der FMCG-

Branche

• Hohe Eigeninitiative, Hands-on-Mentalität und

lösungsorientierte Arbeitsweise

• Starke analytische Fähigkeiten und die Fähigkeit,

komplexe Finanzzusammenhänge verständlich zu

kommunizieren

• Erfahrung mit ERP- und BI-Systemen (z. B. SAP,

Power BI) sowie exzellente Excel-Kenntnisse

• Sehr gute Kommunikationsfähigkeiten in Deutsch

und Englisch

• 14 Monatsgehälter, Zuschüsse zu Mittagsessen,

Fitness & HVV

• Flexibles Arbeiten, tageweise auch remote

• 30 Tage Urlaub und eine zusätzliche Freistellung

am 24. und 31. Dezember

• Gesundheitsangebote für dein physisches und

mentales Wohlbefinden

• Zugang zur Corporate Benefits Plattform

• Flache Hierarchien, die es ermöglichen deine

Kreativität einzubringen und Verantwortung zu

übernehmen

• iglo-Produkte und weitere Snacks stehen zum

Verzehr für dich bereit

Über uns

iglo ist Teil von Nomad Foods, Europas Nr. 1 für Tiefkühlkost. Als beliebte Marke mit Tradition bringen wir nicht

nur Genuss auf den Tisch, sondern setzen uns aktiv für eine klimafreundliche Ernährungswende ein -

Making mealtimes better with the goodness of frozen food!

Lust, die Erfolgsgeschichte vom Käpt’n mitzuschreiben? Dann freuen wir uns auf deine Bewerbung mit Angabe

deiner Verfügbarkeit und Gehaltsvorstellung an: recruitment@iglo.com

Unseren Hinweis zum Datenschutz im Rahmen des Bewerberverfahrens mit 

Informationen zur Datenverarbeitung und deinen Rechten als Bewerber findest du auf 

www.iglo.de/karriere/hinweis-zum-datenschutz.

Finance Business Partner (m/w/d)

Hamburg Berufserfahrene ab sofort Unbefristet Vollzeit

Deine Aufgaben

Zur Verstärkung unseres Finance Teams suchen wir eine kommunikationsstarke und ambitionierte Person, die

nicht nur ein sehr gutes Zahlenverständnis mitbringt, sondern auch Spaß daran hat, die Agenda mitzugestalten,

sich engagiert einzubringen und stets weiterzuentwickeln.

In deinem Aufgabenbereich triffst du als erfahrener, starker Business Partner für den Vertrieb finanzielle

Geschäftsentscheidungen und bringst neue Ideen ein. Weiterhin bist du neben der Entwicklung von

Business Cases für Produktinnovationen, Markteintritte oder Pricing-Strategien für die Überwachung und

Steuerung von Pricing- und Rabattstrategien unter Berücksichtigung der Markt- und Wettbewerbssituation

zuständig. Ebenso gehört die Steuerung und Optimierung der Profitabilität auf Kunden und Produktebene

sowie die Bewertung von Forecasts und Erstellung von Budgets zu deinen Aufgaben.

mit Fokus auf Sales Controlling
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